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PARTICIPAR DE LICITACOES E A MELHOR DECISAO QUE SUA
EMPRESA PODE TER.

PORQUE OS ORGAQS E ENTIDADES PUBLICAS ELES NUNCA
PARAM DE COMPRAR, ELES NUNCA PARAM DE CONTRATAR,
SUA EMPRESA PODE PARTICIPAR DE LICITACOES EM TODAS
AS ESFERAS GOVERNAMENTAIS (UNIAO, ESTADOS, MUNICI-
PIOS, ETC) TODOS ELES PRECISAM FAZER ESTE PROCEDIMEN-
TO ADMINISTRATIVO - LICITACAO - DESDE PARA COMPRAR
UM COPINHO DE CAFE, COMPRAR EQUIPAMENTOS LEVES E
PESADO ATE PARA REALIZAR GRANDE OBRAS.
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5 estratégias vencedoras para vender para as Prefeituras

01 - Ter um produto dentro dos limites de valores
para as modalidades e dispensa por pequeno va-
lor

Os valores das modalidades classicas de licitacdo
da Lei n® 8.666/93 e valores de dispensa (contrata-
cdo direta) por pequeno valor, foram atualizados!
Como a atualizacado foi feita com base no art. 120
da Lei 8.666/93, valerd para todas as esferas go-
vernamentais.

O Decreto n° 9.412, de 18 de junho de 2018 € o
responsavel por tal mudanca. A partir do dia 19.ju-
Iho.2018 os valores limites da concorréncia, Toma-
da de Precos e Convite passam a ser os seguintes:
As contratacdes diretas de pequeno valor fambém
mudaram, veja:.

a) Pequeno valor: art. 24, incisos |, Lei n° 8.666
(obras e servicos engenharia) — vai para ¢ R$
33.000,00

b) Pequeno valor: art. 24, 1l, Lei 8.666 (outros servi-
Cos e compras) — vai para « R$ 17.600,00.

A porta de entrada de sua empresa em uma (ou
mais) prefeitura pode ser entregando um produto
de baixo custo com um valor agregado alto. Seja
ele no atendimento, no prazo de entrega ou até
mesmo na ofimizacdo na prestacdo de servico puU-
blico.
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02 - PREPARAR-SE ADEQUADAMENTE PARA PARTICI-
PAR DE LICITACOES (aten¢do)

Como o processo de vendas de produtos e servicos
para érgdos/entidades publicas no Brasil € bastan-
te burocrdtico, é essencial que o funciondrio que
ird partficipar das licitacoes seja devidamente ftrei-
nado para esse fim.

Participar de licitacdes requer ndo apenas uma
participacdo passiva, mas sim ativa deste funcio-
nario.

A participacdo “passiva” é essa pessoa ter conhe-
cimentos bdsicos da Legislacdo, doutrina e jurispru-
déncia, para saber ler e entender o edital, separar
adequadamente toda a documentacdo exigida
para o certame, elaborar corretamente as suas
Propostas.

A participacdo “atfiva” estd em a empresa receber
preparacdo adequada da legislacdo para saber
quando a Administracdo efetua algum ato ilegal
ou incorreto na sessdo (e poder exercer seus direi-
tos, recorrendo desses atos), ou mesmo antes da
sessdo em conhecer o assunto para ter capacida-
de de impugnar o edital quando conter alguma
regra equivocadaq, ilegal ou irregular.

E ainda, esse conhecimento necessdrio serve como
base para essa pessoa analisar a documentacdo
e propostas de seus concorrentes e, sendo o0 Ccaso,
apontar erros e defeitos na documentacdo dos
demais.
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Mas o ponto de maior relev@ncia para que esse
funciondrio antes de participar de qualquer licita-
cdo, qualifique-se partficipando de um treinamen-
to completo sobre o assunto, além de aumentar a
possibilidade de sua empresa obter maior chance
de éxito na licitacdo, estd na seguranca minima
que sua empresa precisa. Hoje, licitacdo ndo da
espaco para “aventureiros” sendo que as empre-
sas podem ser duramente penalizadas caso ado-
tem condutas equivocadas.

Nesses casos, alertamos, para nova orientacdo do
TCU, que decidiu que a aplicacdo da sancdo por
ato ilegal tipificado no art. 7° da Lei 10.520/02, ndo
depende da comprovacdo de dolo ou ma-fé:
ACORDAO 754/2015 — PLENARIO

1. Os gestores das dareas responsdveis por condu-
zir licitacdes devem autuar processo administrativo
com vistas d apenacdo das empresas que prati-
carem, injustificadamente, na licitacdo,na contra-
tacdo ou na execucdo contratual, ato ilegal ti-
pificado no art. 7° da Lei 10.520/02, sob pena de
responsabilizacdo.

2. A aplicacdo da sancdo de impedimento de lici-
tar e contratar com a Unido, estados, Distrito Fede-
ral ou municipios, em face de irregularidade elen-
cada no art. 7° da Lei 10.520/02, nGdo depende da
comprovacdo de dolo ou mda-fé. Requer tdo so-
mente a evidenciacdo da prdtica injustificada de
ato ilegal tipificado nesse dispositivo legal.

Orientou as unidades para que instaurem tais pro-
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cedimentos sempre que as licitantes incorrerem in-
justificadamente nas prdticas previstas na aludida
norma, sob pena de responsabilizacdo do agente.
Observe, portanto, que se um licitante no inicio do
pregdo entregou a declaracdo de habilitacdo e,
ao final, ndo possuia os documentos para ser habi-
itado, entregou uma declaracdo falsa, conduta ti-
pificada no art. 7° da Lei 10.520/02, e o TCU alertou
que para sancionar independe de comprovacado
de dolo ou mda-fé, o que impode rigor na participa-
cdo de fornecedores em licitacoes.

Portanto, hoje, a participacdo em tfreinamentos so-
bre Licitacdes e Contratos Administrativos € impres-
cindivel, para qualidade e seguranca das empre-
sQs, seja para aprender a como participar desses
procedimentos oferecendo seus produtos e servi-
cos a Administracdo Publica, quanto para ague-
les que ja participam mas, em funcdo da enorme
alteracdo nas legislacoes e jurisprudéncia a respei-
to, necessitam sempre reciclar os conhecimentos
para contfinuar participando com qualidade e se-
guranca minima necessaria nos procedimentos li-
citatorios.

Quem ftiver interesse em aprofundar os estudos,
convido para os CURSO PROFISSIONALIZANTE DA
VIANNA:

CURSO COMO VENCER LICITACOES CLIQUE AQUI



http://www.viannaconsultores.com.br/
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03 - MEIOS DE DESCOBRIR AS LICITACOES EM ANDA -
MENTO

Ndo adianta se preparar para participar das licita-
coes e ndo localizar licitacoes do objeto que vocé
quer vender.

Portanto, as dicas a seguir € de como sua empresa
pode ficar sabendo das licitacoes em andamento.

O primeiro site que indico € o www.comprasgo-
vernamentais.gov.br, onde sdo disponibilizadas mi-
Ihares de licitacdes, de érgdos de todas as esferas.
Apesar desse sistema ser obrigatorio para a Admi-
nistracdo Federal, muitos 6rgdos e entidades esta-
duais e municipais tfambém o utilizam, sobretudo
para a modalidade pregdo eletronico.

Claro que o site do Comprasgovernamentais ndo
é a solucdo para tudo, € apenas o inicio de nossa
busca por licitacoes.

O mais legal € que o nesse site, ao efetuar o cre-
denciamento de sua empresa (0 que € gratis),
vocé pode cadastrar-se para receber aviso de li-
citacoes do objeto que vocé fornece!l Fazendo o
cadastro dos objetos de seu interesse, toda nova
licitacdo adicionada ao site, o sistema envia auto-
maticamente um e-mail (ao endereco de email in-
formado no cadastro) e vocé pode baixar o edital
e verificar se quer ou ndo participar da licitacdo.

Outro site onde vocé tem acesso a diversos editais
€ o https://licitacoes-e.com.br/, relativo aos prego-
es eletrénicos que ocorrem nesse portal, onde
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podem efetuar as buscas.

Mas ndo se esqueca que licitacdo ndo se resume
a pregdo eletrénico! Esta € sé uma modalidade de
licitacdo, vocé pode participar também de licita-
coes presenciais (pregdo presencial, concorréncia,
tomada de precos e convite).

Por isso que os dois sites indicados sdo apenas um
inicio das buscas.

Além disso, vocé pode ter acesso as licitacoes pela
busca, na internet, diretfamente no site do 6rgdo
ou enfidade licitante; Nos Didrios Oficiais e Jornais
de grande circulacdo, onde as licitacdes fambém
sdo publicadas.

Posteriormente, quando sua empresa j& estiver cer-
ta de atuar nesse ramo, existem empresas que ofe-
recem servico de busca de licitacdes por ramo de
objeto, pode ser uma alternativa caso vocé ndo
tenha uma equipe propria que faca as buscas di-
retamente.
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04 - Qualificagdo econdémico financeira e Regula-
ridade fiscal:

O governo quer saber se sua empresa tem condi-
coes financeiras de fornecimento. Neste caso, seu
contador vai precisar estarem dia com a documen-
tacdo da empresa como o balanco patrimonial, as
demonstracdes contdbeis do Ultimo exercicio so-
cial da empresa e certiddo negativa de faléncia. O
capital social minimo ou patrimdnio liquido minimo
também pode ser exigido. Assim, verifigue com o
profissional de contabilidade de sua empresa essa
documentacdo, pois serd necessario comprovar a
boa situacdo financeira da empresa.

sUQ empresa precisa apresentar comprovantes de
cadastramento e certidoes para provar sua regu-
laridade fiscal. SGo elas: a) inscricdo no Cadastro
Nacional de Pessoa Juridica — apresentar cartdo
do CNPJ; b) regularidade com a Fazenda em to-
das as esferas nacional, estadual e municipal; c)
Certiddo Relativa a Conftribuicoes Previdencidrias
que comprova regularidade relativa a seguridade
social — INSS; d) Regularidade relativa ao Fundo de
Garantia por Tempo de Servico (FGTS). Para obter
tais certiddes € necessario comprovar que 0s im-
postos, taxas e encargos sociqis estdo pagos. Essa
comprovacdo leva um certo tempo, pois as entida-
des exigem prazo para andlise dos documentos, o
que pode demorar a emissdo das certidoes. Assim,
o recomendado é fazer com antecedéncia e mo-
nitorar o prazo de validade das mesmas. Lembre-se
que essas certidoes podem ser obtidas pela inter-
net. Nesta etapa a contribuicdo de seu contador
também é muito importa.
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05 - Estude o seu mercado e a concorréncia:

Ndo tente entrar no mundo nas licitacdes, sem an-
tes estudar o mercado no qual os seus negocios es-
tdo inseridos.

Conhecer as possibilidades do mercado, e como
funcionam as vendas da concorréncia ajudam na
hora da elaboracdo da sua proposta, ndo te per-
mitindo agir impulsivamente.

Assim € importante conhecer os precos da concor-
réncia e o nivel de envolvimento dela com os pro-
cessos licitatorios.

Isso traz garantias de maior eficdcia na participa-
cdo das licitacdes e melhoria nos resultados de
vendas da empresa.

Para estar verdadeiramente preparada para parti-
cipar de uma licitacdo a empresa precisa de pro-
fissionais capacitados.

Ndo tenha medo de colaborar com o conheci-
mento da sua equipe, pois VOCEé e a sua empresa
precisam dela para obter bons resultfados.
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Receba antes o material
Compras Municipais

Nome™
Email*
Cargo®
LinkedIn

Prefeitura / Empresa®

Website®

Cidade*

Estado*
Selecione v

Quanto em media sua empresa investe mensalmente em
Midia paga?

Selecione v

Prometemos ndo utilizar suas informacdes de contato para enviar
qualguer tipo de SPAM.

WWW.COMprasmunicipais.com.bor
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